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Thierry Aballéa
Un champion
pour entrainer
les avocats de TALJA

Est-ce de son passé de champion d’Europe
de planche avoile que vient son goitt pourla
bataille ? Est-celors d' une jeunesse en Mau-
ritanie, puis au Gabon, qu'est né son gofit
pour lintgrnational ? Est-ce de son grand-
peére, président du syndicat des boulangers
a Brest, qui avait coutume de plaider la
cause de ses pairs au tribunal, qu'il Hent sa
vocation d'avocat ?

Sans doute. Car Thierry Aballéa, qui en
teriminale lisait des articles du Code civil
comme des romans, a toujours su qu'il
ferait du droit. « Etre avocat est un beau
métier. C'est un métier de bosseur mais on
peut le transposer @ toutes les passions. Et il
vouis donne une grande liberté », déclare ce
Breton, fasciné par la mer. Associé, & qua-
rante-quatre ans du cabinet Artus Wise, il

John Conley/Studio Submarine

devient le quairiéme président francais de
I'Association internationale des jeunes avo-
cats (ALJA), qui fédeére 4.000 professionnels
de 85 pays. « C'est un catalyseur de talents et
un accélérateur de carriére, qui tire chacun
vers le haut, en favorisant les échanges er les
réflexions entre avocats du monde entier »,
résume-t-il.

Breton dans I'ame

Avantdedevenir expertdes fusions-acquisi-
tions, ce Brestois, viscéralement attaché ala
Bretagne, a bourlingué. Laissant & 16 ans sa

famille en Afrique, ol son pére, inspecteur ’

du Trésor était muté, il integre, en tant que
véliplanchiste la section sport-études d'un
internatde Brest. Bientdt, ilestchampionde
France, puis dEurope (en1988) auseindela

prestigieuse équipe des Crocodiles de
I'Elomn. De quoi l'entrainer a gagner, et sur-
tout, lui apprendre a transformet son stress
en une énergie, 6 combien utlle, dit-il, dans
une « profession ol il faut étre solide dans la
durée».Lavocatal'humour décapant, quise
dit « obstiné voire un peu obsessionnel »,
poursuit la compétition sportive jusque sur
les bancs de 1'Université de Bretagne Ocei-
dentale, oi1 il décroche sa licenice. Puis il
émigre a Nanterre, le temps de son DESS.
Soucieux de parfaire son anglais, il part, 485
lettres de motivation plus tard, faire ses
preuves a Londres, chez Warner Cranston,
« uht cabinet extraordinaire », dit-l.

De retour en France en 1993 pour rejoin-
dresafuture épouse ets'inscrire au barreau
de Paris, il enchaine les CDD lejour, etI'école
d’avocats, le soir, avant dentrer chez Belga-
com, Ce pére de trois enfants en deviendra
directeur juridique : « Nous étions au début
des télécoms. Toutes les questions juridiques
étaient sans réponse », se souvient, avec bon-
heur, ce dernier, qui enseigne a Sup Télé-
com Bretagne. Ensuite ? Il est embauché
par plusieurs cabinets, dont Coudert Fréres.
Maisl'ex champion necraint paslesvagues.
Et prend bientot le large pour monter avec
deux associés chinois et afghan, Apa Par-
ters, spécialiste des fusions/acquisitions a
'international, avant de cofonder Artus
Wise. « C'est un leader. Il travaille énormé-
ment, observe Anita Schlipfer, vice-prési-
dente de 'AIJA Et il dégage une impression
de puissance ». De quoi gonfler les voiles
delAlJA.. ®




